CAP’HA : Témoignage

Etudiant :

( CAP'HA: le Bilan )

Aprés 7 ans d’existence,
d‘accompagnement et de
"CAP'HA est une expérience unique < conf'fance, S
d"achats partagés, une idée simple CAP’HA en chiffres, c’est . ..
et un projet de groupe constructif.
CAP'HA permet de mettre en valeur

la fonction des achats indirects au-
prés des entreprises locales, fonc-
tion bien souvent délaissée au pro-
fit des achats stratégiques. CAP'HA
est une excellente initiative de I'l-
SAAP qui apporte de |a valeur au-

prés de nombreuses PME de la
région. "

120 étudiants formés

56 entreprises accompagnées

Laurent Le Pen—ISAAP 8

- Portefeuille cumulé 2082 k€
Strategic Alliances Director
UMEOX Mobile / China

- Economie 725k€ générée
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CAP'HA
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17306 ROCHEFORT Cedex
Téléphone : 05 46 84 11 83
Télécople : 05 46 83 48 54
ha17.capha@gmail.com

Retrouvez nous surle Site HA17 : www.hal7.org

Une force ge

Consultation
d’achats

au service deg
éntreprises




CAP'HA:
Présentation & Objectifs

CAP'HA est un outil pédagogique dé-
changes et de partage de compétences au
service des entreprises,

Cutil concret et pragmatique, CAPHA a pour
objectif de permettre aux entreprises de se
centrer sur leur coeur de métler, en sap-
puyant sur le savolr-faire de futurs acteurs
de la fonction Achat,

CAP'HA:
Les Acteurs

Ce dispositif se déplole grice & la syner-
gie et la volonté de différentes organisa-
tions :

HA17F: Association des acheteurs de Cha-
rente-Maritime

La commission CAP'HA : Acheteurs et
responsables d'entreprises diverses; Alstom,
Simair, Blane f jaune...

ISAAP : Institut Supéreur des Achats et
Approvisionnements,

CAP'HA:
L'Outil et son dispositif
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les besoins
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CAPHA:
Notre collaboration

Ce que CAP'HA vous propose :

Notre mobllisation avtour de volre projet,

Notre collaboration actve au travers d%-
changes etfou de réunions de travail afin de
prendre en compte vos attentes et besolns

£

s
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Ce que I'on attend de vous :

Wotre mobilisation autour de votre projet,

Wotre collaboration active en ientiflant, en
listant et en nous communiguant vos atten-
tes et besoins,




